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Poukładaj swój marketing od A do Z www.rise360.pl

Co sprzedaję?

Jaki problem rozwiązuje?

Komu to pomaga?

Czego nie chce klient?

Co dam, a czego nie daje 
konkurencja?

Czego szuka klient?

Po czym klient pozna, że to 
otrzymał?

Kto jest moją konkurencją?

Jaki jest budżet miesięczny?

Jakie kanały promocji 
i narzędzia wykorzystam?

Kim muszę być / co muszę 
zrobić by klient mi zaufał?

Czym przykuję uwagę?

Jak to będzie sprzedawane?

Jak uzyskam polecania?

Jaki jest cel w liczbach?

materiały zostały przygotowane przez spółkę Rise360 sp. z o.o.


